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TECNICO SPECIALIZZATO
IN COMMERCIO INTERNAZIONALE

Durata: 1000 ore di cui 400 di stage formativo in azienda
Rilascio Attestato di Specializzazione

A CHI SI RIVOLGE

Giovani sopra i 18 anni e adulti sopra i 25 anni, disoccupati diploma di scuola secondaria di secondo grado nell'ambito tecnico
commerciale o economico aziendale. E" possibile accedere anche con altri diplomi di scuola media superiore previo superamento
di prova selettiva per la valutazione delle conoscenze in abito economico e aziendale. E possibile accedere con la qualifica pro-
fessionale relativa al comparto amministrativo previo superamento di: prove standard per l'accertamento delle capacita logico-
matematiche e delle conoscenze linguistiche di base (italiano e lingua straniera prevista dal percorso).

PROFILO PROFESSIONALE E PERCORSO FORMATIVO

Il Tecnico specializzato in commercio internazionale interviene nei processi riferiti alle transazioni internazionali, anche con il
supporto di strumenti informatici. E in grado di predisporre la documentazione gestionale, valutaria e contrattuale per le attivita
di import-export, gestire la corrispondenza, curare i rapporti con fornitori, clienti e istituti di credito. Svolge la sua attivita in
aziende di qualsiasi dimensione/settore che intrattengono rapporti commerciali con l'estero.

PRINCIPALI MATERIE PROFESSIONALIZZANTI

ORGANIZZAZIONE DELLE FASI DI LAVORO TECNICHE DI COMMERCIO INTERNAZIONALE
v Elementi di organizzazione aziendale v/ Normative civilistiche e fiscali di riferimento
v Elementi di organizzazione del lavoro v Elementi di tecnica mercantile in ambito internazionale
v Sistema di gestione per la qualita v/ Modulistica doganale, valutaria, statistica
v Igiene e sicurezza nel contesto lavorativo e contrattuale
v Elementi di contabilita generale

PROMOZIONE DEL PRODOTTO/SERVIZIO
PRESSO I MERCATI ESTERI IL PROCESSO DI TESORERIA

Tecniche di vendita v/ Elementi di tecnica bancaria
v Elementi di compravendita internazionale v Tecniche di reporting
v Elementi di marketing
v/ Marketing internazionale
v Elementi di corrispondenza commerciale

anche in lingua straniera

LO STAGE E GLI SBOCCHI PROFESSIONALI

Questa figura professionale puo inserirsi nell'ufficio “Estero” e/o nell'ufficio “Relazioni internazionali” di aziende che operano in
ambito internazionale; in aziende import/export; in aziende di spedizioni internazionali. Nello specifico lo stagista potra collabo-
rare con il responsabile del settore import-export, interagendo con la clientela estera nel processo di offerta/vendita. Le aziende
interessate dallo stage sono principalmente filiali di aziende estere operanti in Piemonte, oppure uffici commerciali, di
import/export, con un consolidata attivita con il mercato estero.

Per informazioni e iscrizioni - Sede di svolgimento del corso
En.F.A.P. Alessandria - Spalto Marengo 44 - Palazzo Pacto - Alessandria - Tel. 0131 224081

www.enfap-piemonte.it - e-mail: enfap.al@enfap.piemonte.it
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